
ソーラーパートナーズ
太陽光発電 契約前こっそりチェック表　　　　

販売店名

＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿

チェック項目 10点 5点 0点

1 自社施工ですか？ 自社施工 外注

□ □

2 施工実績は何棟ですか？ 500棟以上 100棟以上 100棟未満

□ □ □

3 ご訪問のフットワークは軽かったですか？ 軽い ふつう 重い

□ □ □

4 担当者の説明はわかりやすかったですか？ 良い ふつう 悪い

□ □ □

5 「野地板」「垂木」を確認していましたか？ 確認していた わからない

□ □

6 シミュレーションに違和感はありましたか？ 違和感なし 違和感あり

□ □

7 使用される架台について説明はありましたか？ 説明あり 説明なし

□ □

8 地域特性による注意点の説明はありましたか？ 説明あり 説明なし

□ □

9 kW単価は妥当な価格でしたか？ 妥当な価格 わからない

□ □
■相場価格表 http://www.solar-partners.jp/maker/souba/

10 複数のメーカーでの提案を聞きましたか？ 複数メーカー 1メーカー

□ □

チェックの数 個　 個　 個　

点数 点　 点　 点　

合計点数

  0～75点　⇒　 再度企業の選定をお勧めします。
太陽光発電は何千万(時には億)円のお家に何百万円もかけて設置するシステムです。
納得いく企業さんから購入してください。

80～90点　⇒　かなり満足度の高い企業さんをお選びされていると思います。
　　　　　　　　　　　　　　 しかし、もっと相性の良い企業さんがいる可能性がございます。
　　　　　　　　　　　　　　 工事の点に気になる事があるようでしたら、再度ご検討してみてください。

95点以上　 ⇒　おめでとうございます！まさに運命の企業さんだと思います。
　　　　　　　　　　　　　　 こちらの企業さんで太陽光発電システムの設置を進めても良いでしょう。

※良いか悪いかよくわからない場合は、ソーラーパートナーズで診断できます。

「職人さんは何人くらい抱えているのですか？」

「当日はどんな機材を使うのですか？」の質問にスムーズに答えられればOK！

「いままで何件くらい太陽光発電を設置したのですか？」

さらに「(お住まいの市区町村)では何棟くらい設置していますか？」と聞くと安心です。

※万が一何か起こった際に対応してもらう時のフットワークの参考になります。

※高いお買い物ですので、わかりやすい説明をしてくれるかは重要なポイントです。

※クーリングオフ制度や契約内容についての説明は不可欠です。

※野地板や垂木の種類によって使用する架台が異なる事があります。

※契約前に野地板・垂木の情報をわかっていないのは言語道断です。

※「野立て」「折板屋根」「掴み金具」などの単語が出てきた時は特殊架台の場合があります。

※特殊架台はメーカー保証の内容が変わることがありますので、説明してもらいましょう。

※積雪地域や塩害地域は強化施工や屋外設置不可などのルールがあります。

※地域特性が無い場合は「無い」と言ってもらったほうが安心ですよね。

kW単価＝提案価格(工事費含む)÷kW数

※下記の相場価格と照らし合わせてみてください。(「ソーラーパートナーズ 相場価格」で検索)

※発電量重視のメーカーでも、設置枚数が違う場合があります。

点　

http://www.solar-partners.jp/maker/souba/

